
يل نمو غ ام تش نظ
يعات التسويق والمب

MARKETING & SALES GROWTH OS

ي  يانات ف يعات والب ، المب ، التسويق ي ربط الطلب السوق ن
ياس. ابلة للق ارية واحدة ق ومة تج ظ من

One connected commercial system — from market demand to qualified 
opportunities and measurable revenue.

يعاتك حتى ٪ ع مب 30استهدف رف
لال  اً.60–90خ اً ثابت مان ة وليست ض ة مستهدف يج ت هلة — ن اريع المؤ  يوماً للمش
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مر بعد مساحات نمو لم تُستث

UNTAPPED COMMERCIAL GROWTH OPPORTUNITIES

ودة  اط موج اً من تحسين الربط بين نق الب مو غ دأ الن آت الأعمال، يب ش ي من ف
. رة اش اق مب ف ن يادة الإ عل — لا من ز بالف

01 ارية يمة التج وح العرض والق وض
. راء المؤسسي رار الش اطب ق يار ويخ ت تصر سبب الاخ ة عرض يخ صياغ

02 رص وتأهيلها اط الف التق
. حة الأولوية رص واض مة وف ظ تحويل الاهتمام إلى بيانات من

03 يعات ابعة وتمكين المب سرعة المت
. رق رصة بين الف ر الف أخ توحيد الرسائل والخطوات حتى لا تت

04 ارية ائج التج ت اق بالن نف ربط الإ
ياس. ابلاً للق هلة وإيراداً ق رصاً مؤ وات التي تولّد ف ن ة الق معرف

05 رارات انات إلى ق ي تحويل الب
. ن ا تحسّ يادة تساعد الإدارة على تحديد أين تتوسع وماذ لوحة ق

اً. ي يق ارياً حق ع التحسين أثراً تج مر حيث يصن يص أولاً. ثم نستث خ التش
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ابل  ي إلى إيراد ق من الطلب السوق
ياس للق

FROM MARKET DEMAND TO MEASURABLE REVENUE

يه الطلب1 توج
Demand Generation

. ات الأولوية طاعات ذ هة نحو الحسابات والق يارات موج حملات وز

دسة العرض والتحويل2 هن
Conversion Pages & Offers

رار التواصل. ارية وتدعم ق يمة التج تصر الق حات ورسائل تخ صف

رصة3 اط الف التق
Lead Capture

ها. رصة بمصدرها وسياق يانات الأساسية وربط كل ف مع الب ج

أهيل وإدارة المسار4 الت
CRM & Qualification

. الية ارية الت طوة التج يمة والخ ية والق اهز رص حسب الج ترتيب الف

يعات5 ابعة وتمكين المب المت
Sales Enablement & Automation

. يذ ف ن ابلة للت ة وق ابعة متسق طوات مت رسائل واتساب وإيميل وخ

ياس والتحسين6 الق
ROI Dashboard & Optimization

يراد. يمة المسار والإ ، ق ة اءً على التحويل، التكلف رارات بن تحسين الق
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. درات مترابطة ام واحد. ست ق نظ

ONE SYSTEM. SIX CONNECTED CAPABILITIES.

ها. لاق اءة إغ ع كف رص ورف ودة الف يادة ج : ز ارية واحدة ة تج يج ت دم ن درة تخ كل ق

01 مو يق الن دسة وتدق هن
Growth Audit

02 حات التحويل دسة صف هن
Conversion Architecture

03 يعات تأسيس مسار المب
CRM Pipeline

04 ابعة أتمتة المت
WhatsApp & Email Automation

05 إدارة حملات الأداء
Performance Campaigns

06 اري تحليلات العائد التج
ROI Analytics

يل واحد. غ ام تش ل نظ درات داخ ، تعمل الق هات سيق عدة ج بدلاً من تن
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ي الأعمال وحدها —  مّ انات لا تن ي الب
عل رارات تف الق

DATA BECOMES VALUABLE WHEN IT CHANGES COMMERCIAL DECISIONS

يسه ما نق
WHAT WE MEASURE

هلة رص المؤ الف

ة الاستحواذ تكلف

ابة سرعة الاستج

تحويل مراحل المسار

يعي يمة المسار الب ق

يراد والعائد المنسوب الإ

دارة ما تحصل عليه الإ
WHAT LEADERS GET

ة اف ف لوحة ش
. يعات ر التسويق والمب ية موحدة لما يحدث عب رؤ

حة أولويات واض
رص التحسين أثراً. تركيز الموارد على أعلى ف

اع ابلة للدف رارات ق ق
. صلة ف اعات المن ارية بدلاً من الانطب أدلة تج

ملكية كاملة
ى باسم  ق انات والحسابات تب ي الأصول والب

أتك. ش من

. اري يومي رار تج اً؛ إنها أداة ق ي اف ريراً إض ياس ليست تق لوحة الق
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طلاق  ة للإ اهز لية أساسية ج ي غ ة تش نسخ
لال   يوما14ًخ

SPEED TO VALUE · 14-DAY CORE LAUNCH

. يانات ام على أساس الب ظ ر الن ، ثم نطوّ ارات السوق يس إش ، نق ، نطلق ي بسرعة ن ب ن

1
1–2الأيام  مو وخط الأساس يق الن تدق

Growth Audit & Baseline

. احة انات المت ي وات والب ن ، الق يعات ، مسار المب ، العرض عة السوق مراج

2
3–5الأيام  دسة الرحلة والعرض هن

Journey & Offer Architecture

. الية ارية الت طوات التج يمة والخ أهيل، الق تحديد الرسائل، الت

3
6–10الأيام  اء والربط ن الب

Build & Integration

ياس،  حات التحويل، الق .CRMإعداد صف ابعة الأساسية  وأصول المت

4
11–13الأيام  ابعة الحملات ورسائل المت

Campaigns & Follow-up

. ابعة ريق وتسلسل المت ، المواد، رسائل الف ز الاستهداف هي تج

5
14اليوم  ياس طلاق ولوحة الق الإ

Launch & Dashboard

. الية ياس والتحسين الت ة الأساسية وتسليم دورة الق يل النسخ غ تش

. انات ي ر الب مة وسرعة الاعتماد وتوف ية المحتوى والأنظ اهز ق ج هائي وف يتحدد نطاق الإطلاق الن
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اطرة  اب الصحيح — وبمخ ابدأ من الب
محسوبة

A CLEAR PATH FROM DIAGNOSIS TO COMMERCIAL GROWTH

مو السريع01 حص الن ف
FREE B2B GROWTH CHECK

. ابلة للتحسين رص وأبرز مساحة ق يها مسار الف مكالمة قصيرة نحدد ف

مو العميق02 يق الن تدق
FULL GROWTH AUDIT

. يعات يانات ومراحل المب ، الب وات ن ، الق ، الرحلة ، العرض تحليل السوق

مو03 ام الن إطلاق نظ
GROWTH SYSTEM LAUNCH

اء وربط  .CRMبن ابعة الأساسية ياس ورسائل المت حات التحويل، الق ، صف

هري04 مو الش ريك الن ش
OPTIMIZE & ENABLE

. يعات ريق المب ، المسار وتمكين ف ، التحويلات إدارة التحسين المستمر للحملات

ط. ق اري ف ه مسارك التج ؛ نوصي بما يحتاج ات عامة يع باق ب لا ن
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آت  ش مم لمن ي تحويل B2Bصُ ادة ف  الج
لية ي غ مو إلى عملية تش الن

BUILT FOR B2B BUSINESSES READY TO OPERATIONALIZE GROWTH

ا آت الأنسب للعمل معن ش المن

ركات والمصانع الش
حاً. اج مساراً واض ود تحت اريع وعق ، مش عون ، موز سسية يعات مؤ مب

ة ي ن اولون والحلول التق المق
ابعة ودورات بيع أطول. ، مت تماعات ، اج ارية ية وتج ن عروض ف

ة دمو الخدمات المؤسسي مق
أهيل. ة والت ق دمات متكررة تعتمد على الث ارات وخ استش

دارات المؤسسون والإ
. داية ريق كامل من الب اء ف رابطة دون بن يادة نمو مت اج ق تحت

ا ساهل؟ لماذ
WHY SAHAL

يعات ط بالمب اق  •  التسويق مرتب نف ل الإ ب يص ق خ تش
يانات مملوكة لك يراد  •  الأصول والب رص والإ ياس الف ق

ر من المؤسس اش ي مب راتيج راف است إش
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يادة  ودة بق ية والج الاستراتيج
المؤسس

FOUNDER-LED STRATEGY, EXECUTION & QUALITY

ماهر الأنصاري
MAHIR AL-ANSARI

مة نمو التسويق  ار أنظ مستش
يعات والمب

Marketing & Sales Growth Systems Consultant

امعة  ير إدارة التسويق — ج ست ماج
. تون رهامب ولف

اوز  رة تتج ب ي نمو 7خ وات ف  B2B سن
. مي والتسويق الرق

طة  رابطة بدلاً من الأنش مة مت اء أنظ بن
. صلة ف المن

يعات  ة المب ، أتمت تركيز على التحليلات
ومعدلات التحويل.

ر من  اش راف مب يتك بإش ى استراتيج تحظ
يص حتى  خ المؤسس — من التش

. رارات التحسين ق
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اء ن هل أنت مستعد لب
يعاتك؟ محرك نمو مب

START WITH YOUR FREE B2B GROWTH CHECK

يع  تصراً لمسار الب اً مخ أتك، رابط موقعك، أو وصف ش أرسل ملف من
ودة المسار  رصة لتحسين ج د أعلى ف . سنحدد معك أين توج الحالي

. يرادات اءة الإ وكف

حص نمو  انيB2Bف  سريع ومج
FREE B2B GROWTH CHECK · DIAGNOSE FIRST

WHATSAPP  +966 54 616 1985

EMAIL  info@sahal.sa

WEB  www.sahal.sa

 : ي يص مهن : FL-774039128ترخ ية رون لكت ارة الإ ي التج 0000187076  |  موثق ف

دة — المملكة العربية السعودية ج

https://wa.me/966546161985
mailto:info@sahal.sa
https://www.sahal.sa/
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